خدمة RisenPlus
تدفق عمل سلس وذكي
حزمة من الخدمات لضمان النمو والتحسين الإداري


الهدف:
في عالم الأعمال المتسارع اليوم، لا يكفي امتلاك فريق عمل قوي أو منتج جيد فقط. الشركات الناجحة هي التي تمتلك منظومة إدارية ذكية قادرة على إزالة العقبات، وتحسين سير العمل، وتسريع اتخاذ القرار. خدمة CAPRisen الجديدة تم تطويرها خصيصًا لمساعدة الشركات على بناء هذا النظام الذكي من خلال دمج أدوات تقنية فعّالة ومخصصة وفقًا لنوع الشركة وطبيعة عملها، لضمان تحسين الأداء، تسريع النمو، وزيادة الأرباح.


كيف تؤثر هذه الخدمة على أداء الفرق وزيادة المبيعات؟
عبر تنفيذ أدوات إدارية متقدمة ومخصصة، يمكنك تحقيق تحسينات ملموسة على الأداء، من أبرزها:
1. تحسين الكفاءة الإنتاجية للفِرق:
الشركات التي تستخدم أنظمة Task Management تشهد زيادة في إنتاجية الموظفين بنسبة تصل إلى (30%) وفقًا لتقرير (Wrike Productivity Survey).
2. زيادة في معدلات التحويل والمبيعات:
استخدام CRM مخصص يمكن أن يزيد من معدلات التحويل بنسبة 300% ويقلل من فقدان العملاء بنسبة (27%) (Salesforce Research).
3. تحسين تجربة العملاء وسرعة الرد:
دمج نظام ChatBot يقلل من وقت الاستجابة بنسبة 80% ويرفع رضا العملاء بنسبة تتجاوز (90%) (IBM Chatbot Analytics Report).
النتيجة النهائية؟
نظام تشغيلي أكثر كفاءة، فِرق تعمل بتركيز وتنظيم، وعمليات بيع تتم بسرعة وسلاسة.


تفاصيل الخدمات وطريقة تقديمها:
نُقدم الخدمة من خلال بناء منظومة تقنية متكاملة تتكوّن من 3 برامج رئيسية:
1. نظام CRM مخصص:
نقوم بتصميم نظام إدارة علاقات العملاء بناءً على طبيعة الشركة ونوع خدماتها، لتمكين الفِرق من تتبع العملاء، متابعة الفرص البيعية، وأتمتة التواصل.
2. نظام Task Management:
نجهّز برنامج لإدارة المهام مصمم لتقسيم الأعمال، متابعة الأداء، وتحديد الأولويات، مما يرفع من تركيز الفِرق ويقلل الهدر.
3. نظام ChatBot ذكي:
نُطوّر روبوت محادثة تفاعلي يساعد في خدمة العملاء، الرد على الاستفسارات، وحجز المواعيد بشكل تلقائي، مع إمكانية ربطه بموقع الشركة أو صفحات التواصل الاجتماعي.
كما نُوفر:
· تخصيص الأنظمة بما يتناسب مع طبيعة كل شركة.
· تدريب شامل لفريق العمل على الاستخدام الفعّال.
· دعم تقني مستمر لتطوير الأداء وتحليل النتائج.











محتوى لاندنج بايج خدمة RisenPlus
الهدف: جذب المهتمين بخدمات التنظيم وتنسيق فرق العمل وإدارتها بشكل سليم

الهيدلاين: (واضح ومحدد ومختصر)
تعلم وأنشئ بنفسك نظامي إدارة فرق العمل في 10 خطوات
نظام إدارة المبيعات ونظام إدارة المهام، وقم بتحقيق زيادة 300% في إنتاجية فريق عملك

احصل على كتيب تعليمي حول إنشاء حساب CRM وإدارة فريق المبيعات الآن
يحتوي الكتيب على:
· خطوات إنشاء حساب CRM
· آلية إضافة قائمة عملاء داخل الحساب
· كيفية إضافة الأعضاء وتحديد صلاحيتهم
· كيفية إدارة الحالات وإضافة حقول جديدة 
· ربط الحساب بالحساب الإعلاني.. الخ
· إنشاء حساب على Trello وإضافة الأعضاء
· بناء قمع إداري لنقل المهام
· تخصيص الحقول
· الأتمتة باستخدام Zapier
اترك اسمك ورقم هاتفك وسيتم ارسال الملف إليك عبر الواتس آب 
ابدء الآن – احصل عليه الآن – حمل الملف – احصل على الملف - ..

فارق ملموس في الأداء وتحسن في الإنتاجية والأرباح
بإنشائك لنظامي المبيعات وإدارة فرق العمل، تبدأ خطوات حقيقية وملموسة في تحسن أداء فريقك بشكل عام وذلك يشمل:
1. تركيز كل فرد في الفريق على مهامه ومتابعة أدائه بشكل يومي
2. توزيع المهام بسهولة وتحديد مسئولية كل فرد 
3. إنشاء التقارير الدورية لمتابعة فرق العمل
4. لا مزيد من المهام المنسية أو التشتت في العمل والتركيز
5. متابعة العملاء بشكل دوري وتحقيق أقصى ربحية ممكنة منهم

أثبتت الدراسات أهمية أنظمة المبيعات في:
300% زيادة في معدلات التحويل
30% زيادة ... 

"شهادات حقيقية من عملاء شاهدوا الملف"

من نحن؟
صورة للمهندس أيمن وهو جالس على المكتب وخلف منه شهاداته مع كتابة نص:
تم تصميم هذا الملف من قبل شركة CAPRisen لتنمية الشركات الناشئة، وذلك لمساعدة الشركات على تنظيم الفوضى وتنمية أعمالها والتطوير من أدائها.

بالإضافة إلى دليل التنمية، احصل على جلسة استشارية مع م أيمن نظيم مدتها نصف ساعة لمناقشة المشاكل التي تواجهها شركتك وآلية تخطيها.

